
□ 교육 목표
- 수출준비 등에 대한 기초 실무 정보 전달을 통한 수출 이해도 제고

- 수출 초보 기업 및 내수 기업이 수출 유망 기업으로 도약 할 수 있는 가이드 라인 제공

- 해외수출 시장 경제 및 산업 동향 이해

□ 교육 상세 내용

시간 강의 주제 교육 내용

10:00~12:00

(2H)
수출 절자 이해

o 무역관련 용어

o 대금 결제조건

o 수입 절차와 세관 통관 

o 국제 운송조건

o 거래분쟁 대응 

13:00-16:00

(3H)
글로벌 마케팅 실무

o 글로벌 마케팅 전략

o HS Code & 무역통계 찾기

o 온·오프라인 바이어 찾기

o 글로벌 커뮤니케이션

o 가격협상 (모의협상 포함)

o 에이젼시 계약서 리뷰

16:00-17:00

(1H)
무역사기 예방 대책 o 이메일, 사이버 무역사기 사례와 예방법


